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Korzysci
bez pieniedzy

Barter to nie tylko lekarstwo na kryzys. To przede
wszystkim szansa dla matych firm, ktére moga
zaspokoi¢ wtasne potrzeby w zamian za zaoferowanie
innym tego, czego maja najwiecej — wolnych mocy
wytwaérczych.

o0 ma zrobi¢ mtoda firma, dopiero
C raczkujaca po drapieznym rynku,

ktora dysponuje wolnymi moca-
mi przerobowymi, ale nie ma w kasie
ani grosza? Wydawac by sie moglo, ze
znalazla si¢ na z gory przegranej pozycji
i teraz czeka ja tylko bankructwo. Nic
bardziej mylnego. Na rynku coraz wy-
razniej rysuja sie trendy wieszczgce po-
wrot do najbardziej pierwotnej wersji
handlu - handlu wymiennego, ktéry
dzi$ w nieco zmienionej formie przezy-
wa swoj renesans.
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Zamiast pieniedzy

Barter jest najstarsza forma handlu.
Korzystaly z niej spoleczenistwa nie-
znajace jeszcze pojecia pienigdza, roz-
liczajac transakcje wlasnie za pomoca
wymiany towardw, ale taki system
sprawdzal sie¢ tez w pozniejszych cza-
sach. Chetnie wracano do niego w la-
tach kryzysow i hiperinflacji, kiedy
warto$¢ pienigdza gwaltowanie spada-
ta. Sporym powodzeniem barter cieszy
sie rowniez dzi$, zwlaszcza w kontak-
tach firm z krajow wysokorozwinie-

WyMIANA
ZA GRUBE
MILIONY

min zt

do takiej liczby zbliza sie
wartosc¢ towarow

i ustug dostepnych

w barterze na najstarszej
polskiej internetowej
platformie wymiany
www.bartersystem.pl.

tych z przedsigbiorstwami z krajow
biedniejszych.

Niestety, barter ma to do siebie, ze
jest malo elastyczny. Kazda ze stron do-
konujgcych transakcji musi w danym
momencie dysponowac towarami badz
ustugami pozadanymi przez druga
strone. Przykladowo, sprzedawca mar-
chewki, ktory potrzebuje sznurka, mu-
si znalez¢ potrzebujacego marchewki
producenta sznurka. Rozwigzaniem te-
go problemu stat si¢ barter wielostron-
ny umozliwiajacy wymiane towardw i
ustug w ramach konkretnej spoteczno-
$ci barterowej, a nie pomiedzy dwoma
podmiotami. Sama idea barteru wielo-
stronnego zrodzila si¢ w Szwajcarii na
przetomie lat 20. i 30. XX wieku. W
czasie wielkiego kryzysu ludzie sponta-
nicznie wrocili do wymiany barterowej,
tworzac platforme wymiany bartero-
wej. Pojawila sie rowniez jednostka roz-
liczeniowa - WIR - umozliwiajaca po-
zyskiwanie produktéow od dowolnego
uczestnika platformy, a nie wylacznie
od swojego nabywcy.

Najstarsza firma z tej branzy dzialaja-
cg na polskim rynku jest Barter System,
ktéry posredniczy w barterze wielo-
stronnym juz od 10 lat. W ciagu kilku
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Kazdy uzytkownik
Barter Systemu co rok
musi zaptaci¢ nam
abonament. Jego
uiszczenie pozwala

na publikowanie
nieograniczonej liczby
ofert, uprawnia
uzytkownika do
udziatu w spotkaniach
Barter Klubow

i innych inicjatywach
odbywajacych sie

w ramach naszej
spotecznosci. Nasi
uzytkownicy ptaca tez
prowizje od transakgji
dokananych dzieki
portalowi.

ostatnich lat dotaczyly kolejne strony
internetowe, kojarzace ze soba firmy za-
interesowane barterem. Ponad 300 po-
dobnych platform istnieje réwniez na
calym swiecie.

— Barter System to przede wszystkim
platforma barteru wielostronnego dzia-
tajagca w Internecie. Na stronie zalogo-
wanych jest prawie 950 uczestnikdw,
ktorzy miesiecznie generuja blisko o,5
mln z} obrotéw, za$ warto$¢ wszystkich
ofert umieszczonych w serwisie to
mniej wiecej 5 mln zI - méwi Dariusz
Brzozowiec, prezes zarzadu Barter Sys-
tem. — Oprécz tego podejmuje rozne
dziatania pozwalajace uzytkownikom
naszego portalu spotka¢ si¢ na zywo -
kilka razy w roku organizujemy regio-
nalne spotkania Barter Klubow, ktére
pozwalaja im poznac si¢ lepiej i nawig-
za¢ nowe znajomosci ulatwiajace rozwdj
biznesu. W tym roku po raz pierwszy
zorganizowali$my targi barterowe, kt6-
re rowniez dajg szanse poglebienia kon-
taktu i zaprezentowania oferty firmy
szerszej grupie odbiorcow. Raz w roku
ukazuje sie tez ,,Barter Magazyn’, ktory
informuje o tym, co dzieje si¢ na pol-
skim i $wiatowym rynku barteru.

Barter na stronie
Idea portali umozliwiajacych wielo-
stronng wymiane barterowg jest prosta:
to wirtualny rynek, na ktérym dokony-
wane sa transakcje wymiany. Za sprze-
dany poprzez platforme produkt firma
otrzymuje barterowe punkty kredyto-
we, ktére nastepnie moze wydac u do-
wolnego uczestnika systemu. Obowia-
zujg na nim te same zasady, jak w
realnym $wiecie, z ta jednak réznica, ze
Internet nadaje takim portalom nowg
jakos¢, eliminujgc niedogodnosci wy-
stepujace w tradycyjnym rynku. Dzigki
mozliwoéci nieustannego dostepu do
globalnej sieci transakcje mogg by¢ za-
wierane z dowolnego miejsca na $wie-
cie i o kazdej porze dnia oraz nocy. Nie
ma tez zadnych ograniczen dotycza-
cych oferowanych przedmiotow, w wi-
trynie mozna bowiem przedstawic
oferte wymiany zaréwno najprostszych
produktow, jak i najbardziej wyrafino-
wanych ustug.

Firmy umieszczaja na stronie infor-

macje o oferowanych ustugach badz do- »
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Franczyza dla
psa i kota

Husse to szwedzki producent najwyzszej jakosci suchej i mokrej
karmy oraz smakotykéw dla pséw i kotow.

Firma dziata od 1987 roku i obstuguje ponad 200 000 Klientéw m.in.
w Szwecii, Norwegii, Finlandii, Austrii, Francji, Belgii, Irlandii, Portugalii,
Hiszpanii, Wielkiej Brytanii a takze we Wioszech i Niemczech.

Posiadamy sie¢ ponad 500 franczyzobiorcow i dystrybutoréw
i jestesmy europejskim liderem w dostawie do domu wysokiej jakosci
karmy dla psow i kotow.

W zwiazku z rozwojem sieci w Polsce poszukujemy

FRANCZYZOBIORCOW

na terenie catego kraju

Zalety systemu:
najwyzszej jakosci, sprawdzone produkty
« wytacznosc terytorialna « wysokie marze  niskie koszty state e
dynamicznie rosnacy rynek

Fri henifererans

@ wwwhusse.com ;
—

Zainteresowane osoby zapraszamy na strong www.husse.pl do sekcji ,Pracuj z nami”
Dodatkowych informacji udziela: Piotr Cieslik, tel. 0 507 119 811, p.cieslik@husse.com

www.husse.com
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» stepnych produktach oraz ich wartosci.
Okreélany jest rowniez procent warto-
éci, jakim bezgotéwkowo mozna sfinan-
sowac zakup (nawet do 100 proc.). We
wspolczesnych portalach wymiany bar-
terowej, podobnie jak w ich pierwowzo-
rze, pojawia si¢ jednostka platnicza, kto-
ra umozliwia wymiane z dowolnymi
cztonkami spotecznosci oferujacymi to,
co jest akurat potrzebne w firmie.

— W BarterOnline.pl funkcjonuje e-
-PLN warto$ciowo réowny jednej zto-
towce. Nie jest to waluta sensu stricte,
ale jednostka rozliczeniowa, w ktore;j
wyrazana jest warto$¢ oferowanych
produktéw lub ustug - méwi Pawet
Kozawski, prezes zarzadu BarterOnli-
ne.pl. - Dzieki wprowadzeniu tej walu-
ty barterowej mozliwa jest wigksza ela-
styczno$¢ transakcji. W klasycznym
barterze obie strony muszg sie spotka¢
i mie¢ potrzeby, ktére moze zaspokoi¢
druga strona, przez co trudno jest do-
kona¢ transakcji barterowych. Czesto
bywa tak, ze ktos wciska na site pro-
dukt, ktérego druga strona nie potrze-
buje, np. producent marchewek kupu-
je serwis internetowy i koniecznie chce
w zamian wepchna¢ firmie IT swoje
marchewki. Dzieki BarterOnline.pl fir-
ma IT moze sprzedac serwis interneto-
wy producentowi marchewek, a w za-
mian pozyskac e-PLN, ktére wyda na
dowolne produkty lub ustugi oferowa-
ne w serwisie (np.: reklame, druk ulo-
tek, catering). Gdyby nie nasz serwis,
to firma IT zostalaby z tong marche-
wek albo w ogole nie dokonataby tej
transakcji, a jej obroty bylyby znacznie
nizsze — wyjasnia. - Zeby caly system
mogt ruszy¢ z miejsca, kazdy z uzyt-
kownikow otrzymuje w momencie re-
jestracji w serwisie 1,5 tys. e-PLN bar-
terowego kredytu kupieckiego, ktory
moze przeznaczy¢ na pierwsze zakupy.
Sam réwniez jest zobowiazany sprze-
da¢ produkty lub wyswiadczy¢ ustugi
za co najmniej 1,5 tys. e-PLN. Kolejne
transakcje to nastepne e-zlotowki, kto-
re znéw mozna wydac na kolejne ustu-
gi pozwalajgce rozwing¢ wlasny biznes
bez gotowki.

Jak zarobi¢ na barterze?
Chociaz barter to handel odbywajacy sie
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—

ZAKLADAMY

PORTAL
WYMIANY
BARTEROWEJ

KoszTY INWESTYCJI

* przygotowanie oprogramowania:
50 tys. zt

« przygotowanie zabezpieczen strony:
10 tys. zt

» zakup domeny: 5 tys. zt

+ wynajecie serweréw (optata za rok
z gory): 0,5 tys. zt

» zakup sprzetu komputerowego:
10 tys. zt

Razem: 60,5 tys. zt

KOSzTY miesieczne

» wynajem pomieszczen 1 tys. zt
» media: 2 tys. zt

» pomoc techniczna: 0,5 tys. zt
Razem: 3,5 tys. zt

SPODZIEWANE PRZYCHODY

+ wpisanie firmy do serwisu: (200 zt x
30 wpiséw miesiecznie): 6 tys. zt

« procent od wartosci zawartych
transakgji (4 proc. x 100 tys. zi):
4 tys. 7zt

Razem: 10 tys. zt

SPODZIEWANE DOCHODY
10 tys. zt minus 3,5 tys. zt

DoOCHOD PrzED
OPODATKOWANIEM
7,5 tys. zt

Powyzsze zestawienie jest jedynie przykiadowe,
sugerujemy wykaenanie wiasnego biznesplanu do
kankretnych warunkow biznesowych.

bez uzycia pieniedzy, to jednak portale
zajmujace si¢ posrednictwem w trans-
akcjach zarabiaja na nim realne i cal-
kiem niezle pieniadze.

- Kazdy uzytkownik Barter Systemu
co rok musi zaptaci¢ nam abonament.
Jego uiszczenie pozwala na publikowa-
nie nieograniczonej liczby ofert,
uprawnia uzytkownika do udzialu w
spotkaniach Barter Klubow i innych
inicjatywach odbywajacych sie w ra-
mach naszej spofeczno$ci - mowi Da-
riusz Brzozowiec.

Oprocz abonamentu mozna tez zara-
bia¢ na transakcjach — wowczas zarobki
administratora rosng wraz z rozwojem
portalu i pojawianiem si¢ kolejnych
udanych transakeji.

— Rejestracja w serwisie BarterOnli-
ne.pl, uczestnictwo w nim czy publiko-
wanie ofert nie kosztujg uzytkownikow
ani grosza. Pierwsze pienigdze trafiajg
do nas dopiero w momencie zawarcia
transakcji pomiedzy uzytkownikami.
Firmy dokonujace barteru ptaca prowi-
zje w wysokosci 3,9 proc. wartosci
transakgji netto - wyjasnia Pawet Ko-
zawski.

W poszukiwaniu klienta

Istnienie kazdej witryny ma sens wy-
facznie wtedy, gdy odwiedza ja coraz
wigcej osob. To uzytkownicy tak na-
prawde decydujg o tym, czy jest popu-
larna i przynosi zyski, czy tez zapomnia-
na przez wszystkich szybko odejdzie w
wirtualny niebyt. Nie inaczej jest w
przypadku witryn posredniczacych w
wymianie barterowej, dla ktérych sen-
sem istnienia jest pozyskiwanie nowych
uzytkownikéw dokonujacych kolejnych
transakcji, bo wlasnie za tym ida realne
pienigdze. Dlatego firmy wiele staran
poswiecaja zdobywaniu kolejnych klien-
tow. Najskuteczniejsze jest tu dzialanie
w mys$l zasady: nie przyszta gora do Ma-
hometa, to przyszedt Mahomet do gory,
czyli aktywne poszukiwanie nowych
klientow.

- Pozyskiwaniem nowych uzytkow-
nikow zajmuje si¢ w Barter System gru-
pa brokeréw dzialajacych w réznych
cze$ciach kraju. Majg oni bezposredni
kontakt z uzytkownikami juz zarejestro-
wanymi na naszej stronie i opierajac sie



DOBRE DLA
MALEJ FIRMY

PAawet KozAwski
PREZES ZARZADU
BARTERONLINE.PL

Portale wymiany bar-
terowej sa wprost
stworzone dla matych
firm, dopiero raczkuja-
cych w biznesie. Do-
brym przyktadem po-
zytywnego wptywu
wymiany barterowej
moze by¢ firma Wina-
Bezalkoholowe.pl
sprzedajaca wina o
obnizonej zawartosci
alkoholu. Pieniedzy
wystarczyto im na
stworzenie serwisu

i kupno pierwszej par-
tii win, a pézniej za-
czety sie problemy fi-
nansowe. Nie byto
srodkéw na promocje,
reklame czy pozycjo-
nowanie strony - roz-
wigzaniem okazat sie
BarterOnline.pl. Firma
wymienita wina na
ulotki, reklame i wiele
innych ustug, na ktore
nie starczyto pienie-
dzy. Barter okazat sie
kotem zamachowym
wprawiajacym ich
dziatalno$¢ w ruch.

na ich sugestiach i potrzebach, pozysku-
ja nowe firmy, na ktorych produkty jest
zapotrzebowanie w serwisie — wyjasnia
Dariusz Brzozowiec.

Oprécz aktywnego poszukiwania
klientéw warto tez ,da¢ sie znalez¢”
tym, ktorzy cenig sobie samodzielnosc.
Tu z pomoca przychodza rézne formy
promocji i reklamy. Na poczatek trze-
ba popracowa¢ nad rozpoznawalno-
$cig marki - w tym wypadku adresu
internetowego strony, ktory musi by¢
krotki, tatwy do zapamietania i jedno-
znacznie kojarzacy sie z danym
produktem badz ustuga. Warto zain-
westowaé w pozycjonowanie w wyszu-
kiwarkach internetowych, czyli zadba¢
o to, by nasza strona znalazla si¢ jak
najwyzej wérod wynikéw wyszukiwa-
nia przypisanych do danego hasta. To
ulatwi przysztym uzytkownikom szyb-
kie i tatwe znalezienie naszej strony.
Warto tez skorzysta¢ z e-mailingu,
czyli wiadomosci rozsytanych do uzyt-
kownikéw portalu i innych zaintereso-
wanych tematem os6b. Mozna w ten
spos6b informowac o nowych firmach
i produktach, ktére pojawiaja sie w
serwisie, co bedzie generowato dodat-
kowy ruch na stronie i w konsekwen-
¢ji powinno przyczynic sie do zwigk-
szenia obrotow. Internet nie znosi
nudy, dlatego o witryne trzeba caly
czas dba¢, poprawiajac jej wyglad i
uzytecznosc.

— Pierwsza wersja portalu ruszyla w
lutym tego roku. Chcieli$my sprawdzic,
czy taka idea spotka si¢ z zainteresowa-
niem uczestnikow rynku, dowiedzie¢
sie, jak uzytkownicy zachowuja si¢ na
portalu i czego poszukuja. Na podstawie
pierwszych doé$wiadczen oraz sugestii
ze strony uzytkownikéw w sierpniu tego
roku wprowadzili§émy kolejng wersje
portalu z ulepszonym interfejsem, fa-
twiejsza obstuga i rejestracja — mowi
Pawel Kozawski.

Przedsigbiorcy zakladajacy start-upy
najczesciej liczg na szybki zysk, jaki mo-
ze im dac e-przedsigbiorstwo, jednak
zaczynajac z jakimkolwiek biznesem,
trzeba pamietad, ze nie od razu Krakow
zbudowano i na pierwsze zyski trzeba
bedzie poczekac.

Magdalena Krocz m

salony tazienek

CONSUS - najwigkszy dystrybutor ptytek
ceramicznych i elementéw wyposazenia
tazienek na polskim rynku poszukuje fran-
czyzobiorcow.

System franczyzowy CONSUS posiada szeroki
asortyment plytek ceramicznych pochodzacy od
najlepszych polskich producentow takich jak:

* Opoczno

« Ceramika Tubgdzin
» Ceramika Paradyz
- Cersanit

Franczyzobiorcy ktérzy przystgpiug do systemu
i otworzg wiasne salony fazienek pod markag
CONSUS otrzymajg mozliwo$¢ rozwoju w sieci
o ugruntowanej pozycji na rynku, a ponadto
atrakcyjng wizualizacje, wsparcie marketingowe
oraz szkolenia wstepne i okresowe.

Koszty po stronie franczyzobiorcy to:

« optata franczyzowa - 15 tysiecy zi

« przyblizony koszt inwestycji — 150 tysiecy zt

* wymagany lokal o powierzchni minimalnej
300 mkw

Wspéipraca z nami to szansa na dynamiczny
rozwdj, gwarancja pomocy w kompleksowej
obstudze inwestycji, a takze profesjonaine
doradztwo i zysk.

ZAPRASZAMY DO WSPOLPRACY!




